GRUNOW-LIETZ

IMMOBILIEN

VORBEREITUNG FUR DEN VERKAUF

Die Vorbereitung fiir den Verkauf eines Hauses ist entscheidend, um einen reibungslosen und erfolgreichen
Verkaufsprozess zu gewdhrleisten. Hier sind einige wichtige Schritte, die Sie beachten sollten:

1. Reparaturen und Renovierungen: Nehmen Sie sich Zeit, um lhr Haus griindlich zu inspizieren und mdgliche Reparaturen
oder Renovierungen durchzuftihren. Stellen Sie sicher, dass die wesentlichen Systeme wie Elektrik, Sanitér und Heizung
ordnungsgemaR funktionieren. Frische Farbe, saubere Teppiche und gepflegte Landschaftsgestaltung konnen ebenfalls einen
positiven Eindruck auf potenzielle Kéufer machen.

» Bendtigen Sie dabei Hilfe, dann lassen Sie uns gerne dariiber sprechen. Wir schauen uns gemeinsam
lhre Immobilie an und besprechen Mdglichkeiten Ihr Haus fiir den Verkauf vorzubereiten.
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Aufrdumen und Entpersonalisieren: Rdumen Sie Ihr Haus auf und entfernen Sie personliche Gegenstande wie Familienfotos
und Sammlerstiicke. Das Ziel ist es, potenziellen Kaufern zu ermdglichen, sich in lhrem Haus vorzustellen und sich damit zu
identifizieren. Ein aufgerdumter und neutraler Raum hilft ihnen dabei.
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Professionelle Reinigung: Bevor Sie lhr Haus zum Verkauf anbieten, empfiehlt es sich, eine griindliche Reinigung durchzu-
fuhren. Reinigen Sie die Fenster, Bdden, Badezimmer und Kiiche grandlich, um einen makellosen Eindruck zu hinterlassen. Ein
frischer Duft und ein sauberes Erscheinungshild werden potenzielle Kaufer ansprechen.

» Auch bei der Reinigung kénnen wir lhnen gerne behilflich sein. Wir besichtigen gemeinsam die Schwachstellen
lhres Hauses und wir erstellen Thnen gern ein Angebot.
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Dokumentation vorbereiten: Sammeln Sie alle relevanten Dokumente und Unterlagen, die fiir den Verkauf lhres Hauses
erforderlich sind. Dazu gehéren Grundrisse, Bauplane, Versicherungsdokumente, Energieausweise, Grundbuchausziige und
andere relevante Unterlagen. Eine vollstandige und organisierte Dokumentation erleichtert den Verkaufsprozess.
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Professionelle Fotografie und Exposés: Engagieren Sie einen professionellen Fotografen, um hochwertige Bilder von Ihrem
Haus zu machen. Diese Bilder werden in Anzeigen und Exposés verwendet, um potenzielle Kéufer anzulocken. Stellen Sie sicher,
dass die Beschreibungen prézise und ansprechend sind, um das Interesse zu wecken.
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Marktpreisermittlung: Lassen Sie eine professionelle Inmobilienbewertung durchftihren, um den aktuellen Marktwert Ihres
Hauses zu ermitteln. Dies wird lhnen helfen, einen realistischen Verkaufspreis festzulegen und eine solide Verhandlungsposition
zu haben.

7. Zusammenarbeit mit einem Immobilienmakler: Ein erfahrener Immobilienmakler kann Sie wahrend des gesamten Verkaufs-
prozesses unterstiitzen. Sie kénnen lhnen bei der Preisgestaltung, der Vermarktung, den Verhandlungen und den rechtlichen
Aspekten helfen. Wahlen Sie einen Makler mit Erfahrung und einem guten Ruf, um den bestmdglichen Service zu erhalten.

) JETZT KOMMEN WIR ALS IHR PARTNER INS SPIEL.

Kontaktieren Sie uns und wir werden gemeinsam alle sieben Punkte gemeinsam durch- und angehen.
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